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Bac Professionnel

Commerce

 Pour qui ?
• �Jeunes de plus de 16 ans
• �Seconde professionnelle validée ou diplôme de niveau 5 : CAP, BEP
• �Dossier passerelle de l’établissement d’origine pour les secondes générales 
• �Dossier de positionnement pour les profils issus de l’enseignement 

général ou technologique (1ère ou terminale)

 Dans quelles entreprises ?
• �Tout type d’entreprise commerciale qui accueille une clientèle de 

particuliers ou de professionnels :
• ��Commerce de gros ou de détail, indépendant, franchisé, associé,  

grande surface spécialisée ou non. 
• ��Tout secteur d’activité : alimentaire, équipement de la maison, 

bien-être de la personne, loisirs...

 Pour quelles missions ?
• �Vendre : préparation et réalisation de la vente, fidélisation de la 

clientèle.
• �Participer aux opérations de promotion et aux actions 

d’animation.
• �Approvisionner, réceptionner et réassortir  les produits dans 

l’espace de vente
• �Appliquer les règles de marchandisage de l’enseigne : 

implantations de rayon, vitrines, ilots promotionnels...
• �Participer à la gestion de l’unité commerciale : optimisation 

des indicateurs de performance, lutte contre la démarque, 
respect des règles d’hygiène et de sécurité. 

Le vendeur ou adjoint du 

chef de rayon a pour 

mission de participer au sein 

de l’équipe commerciale, à la 

définition de l’assortiment, 

l’approvisionnement, l’animation 

de la surface de vente.

Il conseille et 
fidélise la 

clientèle. Il a
ssure la gestion 

commerciale attachée à sa 

fonction.

 Et après le BAC ?
Insertion professionnelle ou poursuite 
d’études vers : 
• �BTS Management des unités 

commerciales
• BTS Négociation - Relation - Client
• BTS Assistant de gestion PME-PMI
• �Tout autre BTS spécialisé à dominante 

commerciale : Banque, Assurance, 
Immobilier…

 �Quelles perspectives 
professionnelles ?

• Vendeur spécialisé 
• Adjoint chef de rayon
• �Adjoint du responsable de petites 

unités commerciales

Centre de Formation  
Professionnelle  
et d’Apprentissage
710 rue de l’Aulanière  
ZI Courtine - 84000 Avignon
Tél 04 90 80 66 66 - Fax 04 90 80 66 60
contact@cfc-vdp84.fr

www.cfc-vdp84.fr

Bac Pro



• �Téléchargement du dossier de candidature 

sur www.cfc-vdp84.fr 

• Réunion d’information

• �Entretien individuel  

(motivation, projet professionnel)

• Etude du dossier scolaire

�Conditions d’admission

• �Avis favorable de la commission d’admission

• Obtention d’un contrat d’alternance  

�Période d’inscription

Du 1 février au 30 septembre de chaque 

année en fonction des formations et des 

places disponibles. 

 
• Formation gratuite

• Pas de frais de dossier 

• �Aide efficace à la recherche d’entreprise : 

ateliers CV, simulation de prospection et 

d’entretiens de recrutement…

Modalités  
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 Organisation de la formation  
Durée de la formation 
• 1100 heures de cours minimum sur les 2 ans

Enseignement professionnel						    
• Vendre 
• Gérer
• Animer
• Economie – Droit	
• Mathématiques
• Prévention - Santé - Environnement

Enseignement général
• Français
• Anglais, Espagnol ou Italien
• Histoire - Géographie
• Education civique	
• Arts appliqués	

Rythme de l’alternance
• 3 jours par semaine en entreprise.
• 2 jours par semaine en cours au centre de formation.

Suivi du parcours de formation
• 2 visites en entreprise par an  par un formateur référent
• 2 semaines d’examens blancs par an
• �Entraînement régulier aux épreuves orales professionnelles 

et linguistiques
• Évaluations semestrielles
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 Modalités de l’examen
Epreuves Forme Durée Coefficient

E1 A Suivi de l’Activité en Unité Commerciale Ecrite 3H00 4

E1 B Droit économie Orale 0H30 1

E1 C Mathématiques Ecrite 1H 1

E2 Promotion animation en Unité Commerciale Orale 0H30 4

E3A Vente en unité Commerciale Orale 0H30 4

E3B Prévention Santé Environnement Ecrite 2H00 1

E4 A Langue Vivante 1 Orale 0H20 2

E4 B Langue Vivante 2 Orale 0H20 2

E5 A Français Ecrite 2H00 2.5

E5 B Histoire Géographie Education Civique Ecrite 2H00 2.5

E6 Arts Appliqués Ecrite 1H30 1

Les


